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RODOVIA BR 101 - KM 208 AO 209 
PICADAS DO SUL - SÃO JOSÉ / SC

No trânsito, a vida vem primeiro.
Oferta “0% de entrada”:Preços e condições de financiamento válidos até 31/01/2019 ou enquanto durarem os estoques. C-816 (cat EB9S – 1 unidade) a partir de R$ 158.848,00 à vista ou financiado, 0,00% de entrada, com taxa de 1,05%a.m e 
13,35%a.a. e 48 parcelas mensais de R$ 4.380,00 na modalidade CDC com 30 dias de carência para pagamento da 1ª parcela, incluindo tarifas, custos e impostos (IOF). Valor total a prazo de R$ 210.240,00. Custo Efetivo Total (CET) calculado 
na data de 07/01/2019 a partir de 1,21%a.m. e 15,49%a.a., por meio do Programa Ford Credit. C-1119 (cat EC9Q – 1 unidade) a partir de R$ 171.369,00 à vista ou financiado, 0,00% de entrada, com taxa de 1,05%a.m e 13,35%a.a. e 48 parcelas 
mensais de R$ 4.723,00 na modalidade CDC com 30 dias de carência para pagamento da 1ª parcela, incluindo tarifas, custos e impostos (IOF). Valor total a prazo de R$ 226.704,00. Custo Efetivo Total (CET) calculado na data de 07/01/2019 a 
partir de 1,21%a.m. e 15,46%a.a., por meio do Programa Ford Credit. Não abrange seguro, acessórios, documentação e serviços de despachante, manutenção ou qualquer outro serviço prestado pela Concessionária. Sujeito à aprovação de crédito. 
O valor de composição do CET poderá sofrer alteração, na data efetiva da contratação, considerando o valor do bem adquirido, as despesas contratadas pelo cliente, custos de registros de cartórios variáveis de acordo com a UF (não inclusos 
no valor das parcelas e no cálculo do CET) na data da contratação. Contratos de Financiamento e Arrendamento Ford Credit são operacionalizados pelo Banco Bradesco Financiamentos S.A. Válido para pessoa física e jurídica. Frete incluso.

www.fordcaminhoes.com.br/ofertas
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Com o forte calor em
Santa Catarina, a
melancia está

sendo a bola da vez neste
Verão. Toda carga que
chega na Ceasa São José
é comercializada em
poucas horas. 

Com cerca de 90% de
água, nem é preciso falar
como essa fruta hidrata.
É a melhor opção para
crianças e adultos no
calor: leve, refrescante,
praticamente um suco que
se pode comer.

Melancia é a favorita do Verão

PÁGINA 05
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Rastreabilidade de frutas e 
hortaliças avança em SC

AAcats (Associação Catarinense
de Supermercados) reuniu cer -
ca de 40 representantes de su-

permercadistas para apresentar os
novos resultados do Programa Ali-
mento Sustentável/Ra ma, de rastrea-
bilidade e monitoramento de hortifru-
tigranjeiros, em 29 de janeiro/19. 

Santa Catarina continua com a
maior participação proporcional do
País, com 22 redes de supermerca-
dos participantes de um total Brasil
de 55, correspondendo a 8,5% do
total de volume rastreado, isso signi-
ficando internamente cerca de 60%
do total de demanda de consumo de
hortifrútis no Estado, distribuído por
mais de 200 lojas.

Na questão de análises os núme-

ros apresentados em 2018 totaliza-
ram 114 tipos de produtos analisa-
dos em 1.221 amostras, taxas de
conformidade médias entre 71% e
73%, com destaque para vegetais de
largo consumo como cebola (95%),
batata (93%), laranja (83%), bana-
na (71%) e mamão (80%). O Brasil
rastreou no ano passado 122.411
toneladas de produtos.

A participação total do segmento
de frutas, legumes e verduras no fa-
turamento dos supermercados em
2018, deverá ser apresentada no ba-
lanço do setor que a Associação Bra-
sileira de Supermercados (Abras),
anunciará em 19 de março na con-
venção marcada para o Rio de Janei-

ro. Dados referentes a 2017 indicam
um faturamento de R$ 30,2 bilhões,
valor equivalente a 8,6% do total.

O diretor da Acats, Antonio Carlos
Poletini enalteceu o trabalho das
redes supermercadistas catarinen-
ses, que foram pioneiras na implan-
tação do Programa e disse acha que
é hora de ampliar a comunicação e
mostrar as principais vantagens da
alimentação sadia e correta para tur-
binar os resultados de demanda da
categoria dos hortifrútis. “Temos uma
tendência da população em consu-
mir mais produtos saudáveis e um
dos objetivos do nosso Programa é
oferecer mais segurança alimentar
para os consumidores”.

Em 2018, foram analisados 114 tipos de produtos em 1.221 amostras que 
apresentaram taxas de conformidade médias entre 71% e 73%

Desde setembro/10, a Ceasa-
SC faz o rastreamento das frutas e
hortaliças comercializadas, identi-
ficando produtores, fornecedores e
fisca li zando o uso de embalagens.
Para reforçar esse apoio e compro-
metimento, a AUPC assinou um
Termo de Cooperação, em conjun-
to com outras 30 entidades e insti-
tuições públicas e privadas de SC,
para garantir as melhores condi-
ções de sanidade de alimentos aos
consumidores intensificando o ras-
treamento da cadeia produtiva, em
22 de julho/16. 

O Termo promove condições
para o intercâmbio de informações
e desenvolve estratégias de atuação
conjunta para fiscalizar a sanidade
de alimentos.

Em conjunto com a Ceasa-SC, a
diretoria da AUPC buscou se reunir
com o Ministério Público de SC e
Anvisa visando esclarecer pontos
relevantes e aprimorar a rastreabili-
dade dos produtos comercializados
na Ceasa São José. Também foram
realizados encontros com a direto-
ria da Acats para estreitar relaciona-
mento, solicitar apoio para ampliar
o processo de rastreabilidade. 

Todos esses fatores contribuí-
ram para colocar a Ceasa-SJ como
referência nacional na rastreabili-
dade de hortifrutigranjeiros.

CEASA É REFERÊNCIA
NACIONAL EM
RASTREABILIDADE

Competitividade é o desafio im-
posto pela globalização às em-
presas do mundo inteiro. Com

isso, o cliente na ponta da cadeia pro-
dutiva é o propulsor que exige prazos
de entrega cada vez menores e, ao
mesmo tempo disponibilidade de ser-
viços e produtos. Todos buscam redu-
zir níveis de estoques (em função das
elevadas taxas de juros associadas a
custos de oportunidade ou de capitais
circulantes). O desejo por produtos ou
serviços desenhados exclusivamente
para atender as suas necessidades
(customização) é outro dos desafios
impostos pelos consumidores atuais.

Dentro desse enfoque, as empre-
sas que têm êxito são as que preveem
as mudanças e desenvolvem, anteci-
padamente, as suas estratégias. A lo-
gística, sob a ótica da gestão da ca-

deia de suprimento (Supply Chain
Management), representa uma das
mais importantes dimensões estraté-
gicas, pois recompensa certas quali-
dades de organização, em particular a
adaptabilidade, a flexibilidade, a deci-
são e a rapidez. A gestão das cadeias
de suprimento, ou prática da logística
empresarial, exige pessoas especial-
mente preparadas para atuarem tanto
no nível estratégico como no nível
operacional das empresas. 

A visão global e suas principais
implicações nas operações logísticas
são elementos fundamentais para a
tomada de decisões que afetam os re-
sultados. Em síntese, pilotar uma ca-
deia logística é procurar atingir às ne-
cessidades dos clientes com qualida-
de máxima e custos mínimos. Essa é
a receita para manter e aumentar o

nível de competitividade.
O sucesso da dimensão estratégi-

ca logística depende do nível de inte-
gração das suas ações específicas e
de seus ajustes no decorrer do tempo.
Por exemplo, a orientação do fluxo de
produção (puxado ou empurrado) vai
influenciar a política de produção (es-
toque ou contra pedido), que, por sua
vez, vai subsidiar a centralização ou
descentralização de estoques.

Outro fator é a escolha dos mais
adequados, haja vista que o custo dos
transportes é o outro vilão (na maior
parte dos casos, o maior) a ser ataca-
do para a redução dos custos. Essas e
outras decisões logísticas determina-
rão o sistema de informações que vai
suportar o funcionamento pleno de
toda a cadeia.

O posicionamento logístico bem

sucedido, como estratégia competiti-
va, reflete em ganhos para toda a ca-
deia de suprimentos. Ou seja, clientes
e fornecedores vão melhorar sua com-
petitividade, contribuindo para o de-
senvolvimento nacional.

Por: Renaud Barbosa da Silva e Jamil Moysés
Filho. Coordenadores acadêmicos do MBA em

Logística e Supply Chain Magement do
ISAE/FGV (www.isaebrasil.com.br). 

A dimensão estratégica da logísticaARTIGO
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04 ATACADISTAS DA CEASA/SJ
PAVILHÃO  A                                                                        TELEFONE
LANCHONETE DA PEDRA                  LANCHES                        3343-9848
DAMÁSIO PAULI                               FRIOS                          98406-5963
MAURI ALTHOFF                              FRIOS                          99607-1000
JOSÉ A. MAYER                               FRIOS                          99983-8412
MACHADO                                      BANANA                         3258-0409
ZEZINHO/OVOS CANELA                   OVOS / ARROZ                3246-2169
CEREALISTA JUNCKES                     FEIJÃO                         99980-1956
TIMBÉ                                            AMENDOIM / DOCES         3263-7676
DENI ASSING                                  BATATA
CLAUDINEI                                      HORTIFRUTIS                 99166-5113
CONSLAP                                       BANANA                       99983-5328
CRIS FOLSTER                               HORTALIÇAS                 99602-7978
SARETTO                                       BANANA                       99146-7200
MARIAN                                                                            99615-9458
ALDO AMARAL                                F L V                              3246-1409
PINGA                                            BATATA                           3346-4216
SAUL FIRMO                                   BATATA                           3258-2609
ALDAMIR                                        TOMATE                        99982-5105
PICO BANANA                                 BANANA                         3246-2574
IRMÃOS SCHMITT                            CENOURA                       3246-2352
ADRI                                              VERDURAS                     3257-8371
EVA DE CAMPOS                             F L V                              3243-4583
PAULO SEBOLD                               LARANJA                        3246-3182
LECO                                             BANANA                         3272-0559
SÍTIO SOUZA                                  VERDURAS                     3272-1323
F & M                                            MELANCIA                       3258-9364
UNIÃO                                           MAMÃO                          3246-1522
PITANGUEIRA                                  ALHO                           99983-0142

PAVILHÃO B                                                                         TELEFONE
CEBOLAS SC                                  LARANJA                        3047-4612
ALMIR                                            ABACAXI                         3246-3277
COM. DE VERDURAS NENEN             VERDURAS                     3245-5022
PADARIA AMANDA                            PÃES DIVERSOS              3034-6029
AVELINO ASSING                             F L V                            99629-0197
AIRTON SCHWAMBACH                     FRUTAS                        99992-7562
BASCHIROTTO                                CITRUS                         99935-7632
MAZINHO                                       FRUTAS                        99611-5437
ASSIS LOHN                                   MAÇÃ                           99983-8349
VALDELI                                         BATATA                           3346-1500
SÃO JOSÉ                                      F L V                              3346-3693
SUL BRASIL                                    CENOURA                       3346-0868
MANO                                            BANANA                         3246-2988
RESTAURANTE TRIÂNGULO                                                 98424-4771

PAVILHÃO C                                                                         TELEFONE
CASA DAS EMBALAGENS                  EMBALAGENS                  3246-0992
SÃO JOSÉ                                      COCO SECO                    3346-9593
COM. FRUTAS SACHET                     MAÇÃ                             3246-6593
PAULISUL                                       F L V                              3346-5966
PAULISTA                                       CÍTRUS                           3246-0025
DILVANEO LOCK                              TOMATE                        99971-9231
HOFFMANN                                    MAMÃO                          3246-8100
FRUTAS F N                                    FRUTAS                          3346-6757
FRIOLAR                                        OVOS                             3246-1754
CANTU                                           F L V                              3346-6467
M & K HORTIFRUTIS                     F L V                            99149-7644

PAVILHÃO D                                                                         TELEFONE
NEI                                                MELANCIA                       3246-3386
IRMÃOS MARINO                             FRUTAS / VERD               3034-0490
MAKA                                            FRUTAS / VERD               3346-5841
BASCHIROTTO                                ABACAXI / FRUTAS           3246-3964
UNIÃO                                           MAMÃO                          3246-5232
HAUSMANN                                    FRUTAS                        99155-9194
FLORESTA                                      LARANJA                        3246-3157
RIO DO CEDRO                               BANANA                         3346-3226
WEISS                                           TOMATE                          3246-4658
TURNES                                         VERDURAS                   99971-9812
CLEIDINHO                                     ABACAXI                       98406-1572
EMBALADEIRA AVELINO ASSING        LARANJA                      99629-0197
CANTU                                           F L V                              2106-4400

PAVILHÃO E                                                                         TELEFONE
DJECKSON                                  SECOS / ARROZ           3257-7744
FERRUGEM                                 TOMATE                       3246-1306
PRIMALTA                                    FRUTAS                       3246-7427
BINO                                          ABACAXI                      3246-8024
FRUTAS CHRIS                             BATATA                        3346-2483
ZERIMAR                                     CEBOLA                     99982-4968
LOCH                                         BATATA                        3246-0024
GAZZONI                                     MAMÃO / BANANA          3257-7153
BEIRA RIO                                   MAÇÃ                          3346-6525
R R JOVINO PETRY                       MELANCIA                   99113-2367
FRANCISCO PETRY                       MELANCIA                    3257-9476
PETRY                                        BATATA                        3348-5442
GRANJA KASULKE                         OVOS                          3258-5134
ELSON IHAN                                FEIJÃO                         3246-8896
CARECA                                      ALHO / OVO                  3246-9888
PIONEIRA SUL                              EMBALADEIRA               3246 8209
EDINHO                                      TOMATES                   99981-1391
R P BATATAS
TITO                                          TOMATE                       3245-9073
GIL BANANAS                                                               98471-2274
BASTIÃO                                     MAÇÃ                        99969-0297
SCHEIDT                                     F L V                         99952-0752
MEYER                                       TOMATE                     99919-7698
PAVILHÃO DA AGRICULTURA FAMILIAR                    TELEFONE
SC HORTIFRUTI                            F L V                         99126-4660
PROCAMPO                                 F L V                         99156-0609
DÉCIO PADARIA                            SALGADOS                 99982-9925
V T - VOLNEY E TEREZINHA          CEBOLA                     99146-8757
FENIX FRUTAS                             MAÇÃ                        99819-3875
PRODUTOS ORGÂNICOS                HORTALIÇAS                 3346-3706
ÁGUAS MORNAS                                                           99621-6133
J E J                                          CEBOLA                     98441-2020
BOEING                                                                      98476-7489
FRUTYSAN                                  MAMÃO                        3246-0489
TIJUCAS / NELSON                        FEIJÃO                         3346-2194
VOLNEI ELI                                  FEIJÃO                       99983-8386
VÔ VALDEMIRO LEOB. LEAL            FEIJÃO                       99961-3355
SCHÜTZ & FILHOS                        MORANGO                  99112-0663
CLEIDENIR GESSER                      HORTALIÇAS               98817-0450
CEREALISTA DOIS IRMÃOS             CEBOLAS                   99192-0418
CIPÓ                                          BANANA                     98824-0526
DIONÍSIO KOCH                            VERDURAS                 99981-2033
SINDICATO DOS TRABALHADORES RURAIS DE SÃO JOSÉ       3346-6099

48 3343-9628  •  fabemfurgoes@ig.com.br  •  Rua Dona Carola, 298 - Serraria - São José/SC

Jornal dos Produtores, Comerciantes e Transportadores de

Hortifrutigranjeiros e das Agroindústrias de Santa Catarina

Florianópolis, Fevereiro de 2014

Ano 9 - Nº 85

www.agromercado.com.br
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Santa Catarina aposta na

fruticultura como opção 

ao cultivo de fumo PPÁÁGG.. 33

costumados com as chuvas de Ve -

rão, os produtores rurais foram sur-

preendidos com as altas tempera-

turas e a estiagem atípicas para o

mês de janeiro. Com o forte calor, muitas

culturas tiveram quebra de mais de 50%

na Grande Florianópolis.

Os atacadistas na Ceasa São José

tam  bém estão enfrentando problemas pa-

ra manter o abastecimento já que a ofer-

ta de hortifrutigranjeiros nas áreas produ-

toras reduziu em quase todo o país devi-

do ao clima.

Frutas que podem ajudar

a emagrecer reduzindo

a fome PPÁÁGG.. 22

Além de elevar os custos com a irrigação, as

plantas não conseguiram se desenvolver e perderam 

qualidade devido à estiagem e altas temperaturas

Ceasa/SJ terá mais 10 

boxes no Pavilhão da

Agricultura Familiar PPÁÁGG.. 33

Lançado financiamento

para Kit Irrigação

de Hortaliças PPÁÁGG.. 77

VVEEJJAA NNAASS PPÁÁGGIINNAASS 44 EE 55

Boxistas doaram cerca de 2 mil toneladas 

de frutas e hortaliças ao Nutrir em 2013

PPAAGG.. 55
Em janeiro deste ano, foram doadas 322.7 toneladas, 

um aumento de 55,5% comparado a janeiro do ano passado

Jornal dos Produtores, Comerciantes e Transportadores de

Hortifrutigranjeiros e das Agroindústrias de Santa Catarina

AUPC - Associação dos Usuários

Permanentes da CEASA-SC

Florianópolis, 15 de Julho a 15 de Agosto de 2011
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DISTRIBUIÇÃO GRATUITA

As alegrias e dificuldades

de trabalhar em família

na Ceasa São José Lideranças catarinenses 

presentes no lançamento

da Frente em defesa das

Ceasas 

PPÁÁGG.. 22

Doações dos boxistas e

produtores para o Nutrir

já superam um milhão 

de quilos 

PPÁÁGG.. 33
Ceasa-SC recebe visita

de técnicos da Conab
PPÁÁGG.. 66

Trabalhar no que gosta, ter negócio

próprio e manter a família unida são os

principais objetivos dos boxistas e pro-

dutores rurais para trabalhar com fami-

liares na Ceasa/SJ
A história de muitos boxistas e pro-

dutores rurais na Ceasa tem em co -

mum anos de trabalho p es ado, madru-

gadas sem dormir, muita perseverança

e conhecimento adquirido no dia a dia

en tre erros e acertos. Além de se rem

empreendedores, carregam a responsa-

bilidade de estarem à frente de empre-

sas familiares on de proporcionam opor-

tunidades e trabalho para esposas,

irmãos, irmãs, filhos e filhas. To-dos tra-

balhando, gerando renda e prosperan-

do juntos em família.
A grande vantagem para a maioria é

justamente manter a família unida. Não

que isso seja fácil. Os conflitos de ideias

existem e não são poucos. 

PPÁÁGGIINNAA 44 

O brasileiro está reduzindo o consumo de hortaliças como

tomate, batata e cebola em casa. Mas, aumentou

o consumo de banana e laranja

egundo a pesquisa, os habitantes do Sul adquiriram, em

média, 38,6 quilos de hortaliças, quase 10 quilos a mais

que o segundo maior consumidor, a região Sudeste e

da média do País, que é de 27,08 quilos.

O consumo de frutas no Sul foi de 36,5 quilos por

pessoa em 2008, bem acima da média brasileira que

é de 28,86 kg/pessoa. A área também foi a que mais

ampliou o consumo de frutas entre 2002 e 2008, com

o aumento de 5,53 quilos por pessoa no ano. 

PPÁÁGGIINNAA 44 

Jornal AgroMercado divulga o potencial da Ceasa São José,
como maior ponto de escoamento da produção de frutas

e hortaliças de Santa Catarina. 
São 15 anos gerando informação, promovendo a agricultura,

comercialização e o consumo de frutas e hortaliças.

Fale com o seu cliente e faça bons negócios!

(48) 3066-3439  /   (47) 99961-8919
LIGUE E ANUNCIE AQUI

msmarketing@terra.com.br  /  actum@terra.com.br

Associação dos Usuários
Permanentes da Ceasa-SC
(Central de  Abastecimento

do Estado de SC)

São José, 2017

Associação está mais forte e busca unir
atacadistas em novos desafios visando

melhorias na Ceasa São José

22001133--22001155 -- 22001155// 22001177



Ovolume de frutas e hortaliças
comercializadas na Ceasa São
José caiu 2,4% em 2018, na

comparação com o ano anterior, tota-
lizando 332.743.106,99 quilos. 

As maiores quedas aconteceram
em maio (-7,1%), junho (-6,4%),
ocasião da greve dos caminhoneiros,
e em setembro (-15%), a maior redu-
ção do volume de vendas do ano,
comparado com o mesmo período
em 2017. Os únicos meses que
apresentaram vendas positivas em
2018 foram julho e dezembro.

O preço médio em 2018 fechou
em R$ 2,06, 13% maior do que foi
praticado em 2017 (R$ 1,79). Isso
proporcionou retorno de R$ 697.6
milhões.

Comércio reage em dezembro
Em dezembro/18, os atacadistas

e produtores rurais movimentaram
mais de 33.218.298,90 quilos de
frutas, legumes, verduras e produtos
atípicos. Isso re presentou um cresci-
mento em torno de 1%, comparado
ao volume comercializado em de-
zembro/17, quan do foram movi-

mentados 29.995.356,31 quilos. 

Queda nas vendas nos  
supermercados 

As vendas do setor supermerca-
dista catarinense também apresenta-
ram resultado negativo em vários
meses em 2018. De acordo com a
Associação Catarinense de Super-
mercados (Acats), esses resultados
demonstraram a instabilidade do
mercado ao longo do ano. 

Comparando com os meses de
2017, em 2018 as vendas nos su-
permercados foram: Janeiro (-1,57),
Fevereiro (-1,94), Março (+16,01),
Abril (-10,38), Maio (+4,15), Junho
(-1,96), Julho (-2,94), Agosto
(+2,86), Setembro (-2,25), Outubro
(+1,91) e Novembro (+1,99).

Pesquisa revela otimismo
Para 2019, o setor catarinense

está otimista. Uma pesquisa realiza-
da com cerca de 100 lideranças em-
presariais do setor supermercadista,
indústria e serviços conectados indi-
cou que 68% dos participantes con-

fiam em uma melhora no ambien-
te de negócios.

Na consulta sobre desempe-
nho das próprias empresas a pos-
tura é ainda mais otimista, com
95% indicando resultado positivo
e superior ao de 2018.

Em relação à perspectiva da
economia com a posse de novos
governantes, 68% acreditam que
os negócios vão melhorar e 19%
acham que esse processo tam-
bém vai acontecer, porém, de
forma mais lenta e gradual. Um
contingente de 13% manifestou
mais cautela, com muitas dúvidas
em relação à efetividade das
ações do novo Governo.
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VOLUME COMERCIALIZADO
ANUALMENTE NA CEASA SÃO JOSÉ

2014 2015 2016 2017 2018

341.43 340.57
332.74

322.17

343.67

Fonte: Dep. de Estatística da Ceasa-SC
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Cai volume de vendas
na Ceasa/SJ em 2018

Greve dos caminhoneiros e crise econômica contribuíram 

Asafra de melancia do Rio
Grande do Sul não está dando
conta da demanda por melan-

cia devido as altas temperaturas em
Santa Catarina. Com certeza, a me-
lancia é.624.5,24 um dos produtos
mais procurados na Ceasa São José
nesta temporada.  

Segundo a boxista Marilu Van-
dresin, as cargas que chegavam
todos os dias eram vendidas rapida-
mente. “As chuvas prejudicaram as
lavouras no RS e ficou difícil carre-
gar algumas vezes”. Marilu destaca
que a qualidade da fruta ajudou au-
mentar as vendas.

O atacadista Rubens Petry tam-
bém falou sobre a dificuldade de
carregar na roça, devido a chuva.
“Foi complicado carregar, mas o que
trouxemos vendemos rapidamente.
O produto está no pico da produção

e com qualidade”. 
Além de saborosa e refrescante,

a fruta se destacou com os baixos
preços registrados. Um reflexo da
grande oferta do produto nos mer-
cados e do risco de quebra devido a
perecibilidade do produto no calor.
Em muitas lavouras as melancias
explodiam ou amadureceram muito
rápido. Daí a urgência de escoar o
produto rapidamente, mesmo com
preços mais baixos.

Quem ganhou foi o consumidor.
A melancia é rica em nutrientes
como vitamina A, C, do complexo
B, cálcio, potássio e fósforo, que ga-
rantem o bom funcionamento do or-
ganismo. 

Além de in natura, a fruta pode
ser apreciada em forma de sucos e
em saladas, sendo uma boa opção
para sobremesas e lanches.

A melancia
é a fruta 
queridinha
do verão
É um dos produtos mais procurados na Ceasa São José 
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SOGRA NA VIAGEM

A família saiu de férias e a sogra 
foi junto. No carro o cara foi fican-
do aborrecido porque a sogra não 
parava de gritar, chutar e esper-
near. 
O sujeito já estava ficando nervoso, 
até que não aguentou. Parou, abriu 
o porta-malas e falou para a sogra 
que estava lá dentro:
- Tá certo. Você venceu. Pode ir
lá na frente com os outros! 

VIOLÊNCIA DOMÉSTICA

Policial conversando na rádio:
- Sargento, chegamos ao local 
do crime.
- Passe o relatório...
- Uma mulher matou o marido.
Foram 35 facadas, dois tiros,
depois cortou a cabeça. Por fim,
ainda o queimou...
- Nossa!!! qual foi o motivo? 
- Ele pisou onde ela estava
passando o pano...
- E, conseguiram capturar
a mulher? 
- Ainda não sargento, estamos
esperando o piso secar...

NA DELEGACIA

– Seu delegado meu marido saiu
de casa ontem a noite, disse que ia
comprar arroz e até agora não vol-
tou. O que eu faço doutor?
– Sei lá, faz macarrão!!

MAL INTENSIONADO

Seu Juvenal ficou intrigado 
quando viu Juquinha com uma me-
lancia na cabeça:
- Para quem você está levando a me-
lancia?
- É pra Maria... Ontem eu dei 
uma cereja para ela e ela me 
deu um beijinho...

SÓCIOS
O agricultor comprou um sítio no
meio de um matagal e sozinho 
começou a trabalhar. Capinou, arou,
construiu um galinheiro, um pomar,
fez uma  horta e uma 
casinha de dar inveja.
Um dia, o padre resolveu aparecer
por lá para pedir um donativo e 
comentou: 
- Que belo trabalho vocês 
fizeram aqui!
- Ocêis?
- Sim, você e Deus!
- Ahhh! Mas, o senhor precisa ver
como é que tava isso aqui na época
que ele cuidava sozinho!

SEM CABELO BRANCO

Dois homens se encontram na
barbearia:
- Noossa! qual é o segredo pra
chegar nesta idade sem nenhum 
fio de cabelo branco?
- Pinto de preto, diz o outro.
- Aff! Me passa já o telefone desse
negão!

Desde fevereiro de 2006, o
Jornal AgroMercado divul-
ga as ações da AUPC,

Ceasa-SC, mercado e busca valo-
rizar o trabalho dos atacadistas,
das mulheres, pro dutores rurais,
motoristas, funcionários, compra-
dores e parceiros da Ceasa São
José. A parceria com a Actum Comunicação e MS
Mar ke ting vem divulgando informações relevantes para
todos os envolvidos no mercado.

É um veículo independente custeado pelos atacadistas e par-
ceiros, através de anúncios publicitários.

Segundo a diretoria da AUPC, o Jornal fortaleceu e colocou em
evidência todo o processo de abastecimento realizado na Ceasa/SJ. 

Jornal AgroMercado: 
15 anos de parceria que garante
informação e divulgação

gora é pra valer! A partir de 6 de
novembro, o horário de comer-
cialização da Ceasa São José
será unificado para às 14h,

acabando com o trabalho na madruga-
da da segunda-feira. Manter a portaria
da Ceasa fechada aos domingos é ou-
tra importante medida que passa a
funcionar após 7 de novembro.

O presidente da Ceasa, Agostinho
Pauli, decidiu pela mudança após nova
consulta com 282 produtores rurais, dos
quais 87,94% preferem o período da tar-
de. Já, entre os 128 boxistas, 72,66%
também optaram por sair da madrugada.

O resultado comprovou as duas con-
sultas anteriores realizadas pela Associa -
ção dos atacadistas (AUPC). 
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Aumenta a fiscalização 
de produtos de outros
estados na Pedra PPÁÁGG.. 77

Estado procura novo 
lugar para transferir 
a Ceasa-SC PPÁÁGG.. 55

Produção Agropecuária
de SC deve superar
R$ 28 bi em 2016 PPÁÁGG.. 44

Ceasa São José
deixa de funcionar
na madrugada 

A partir de 6 de novembro, o horário será unificado para 
iniciar às 14h atendendo reivindicação da maioria dos

atacadistas, produtores rurais e compradores

  
  

  

  

 
 

Jornal dos Atacadistas, Produtores e

Transportadores de Hortifrutigranjeiros e

das Agroindústrias de Santa Catarina

No trânsito, a vida vem primeiro.
Preços e condições de financiamento válidos até 31/10/2018 ou enquanto durarem os estoques. C-816 (cat EB9S - 1 unidades) a partir de R$ 158.848,00 à vista ou financiado, 0,00% de entrada, com 

taxa de 1,05%a.m e 13,35%a.a. e 48 parcelas mensais de R$ 4.378,00 na modalidade CDC com 30 dias de carência para pagamento da 1ª parcela, incluindo tarifas, custos e impostos (IOF). Valor total a 

prazo de R$ 210.144,00. Custo Efetivo Total (CET) calculado na data de 26/09/2018 a partir de 1,21%a.m. e 15,47%a.a., por meio do Programa Ford Credit. Não abrange seguro, acessórios, documentação 

e serviços de despachante, manutenção ou qualquer outro serviço prestado pelo Distribuidor. Sujeito à aprovação de crédito. O valor de composição do CET poderá sofrer alteração, na data efetiva da 

contratação, considerando o valor do bem adquirido, as despesas contratadas pelo cliente, custos de registros de cartórios variáveis de acordo com a UF (não inclusos no valor das parcelas e no cálculo do 

CET) na data da contratação. Contratos de Financiamento e Arrendamento Ford Credit são operacionalizados pelo Banco Bradesco Financiamentos S.A. Válido para pessoa física e jurídica. Frete incluso.
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FFlloorriiaannóóppoolliiss,, OOuuttuubbrroo ddee 22001188AAnnoo 1144 -- NNºº 114411

PÁGINA 11
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DISTRIBUIÇÃO GRATUITA

PÁGINAS 6 E 7

São mais de 40anos ofertando  produtos frescos, comqualidade, diversidade e bons preçospara SC.Ceasa/SJ é oelo entre o produtor e oconsumidor
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Comércio de Hortifrutigranjeiros Ltda.

Pav. B - Box 216
e-mail: sul.brasil.comercio@ig.com.br
(48) 3346-0868  /  3272-0023

Ao encontrar um problema na la-
voura, o agricultor catarinense
não precisa mais sair de casa

para buscar ajuda. Basta tirar uma
foto com o celular e encaminhar uma
mensagem ao técnico do escritório da
Epagri mais próximo pelo sistema
Minha Epagri, disponível gratuitamen-
te no site (www.epagri.sc.gov.br) e no
aplicativo Epagri Mob.

O Minha Epagri coloca o agricultor,
pecuarista, pescador ou maricultor em
contato direto com um técnico do es-
critório mais próximo. As e quipes de
extensão rural respondem as mensa-
gens via sistema, podendo solucionar
o problema à distância, enviar docu-
mentos com informações que ajudem
o agricultor ou agendar uma visita à
propriedade.

No Sistema, o produtor também
tem acesso ao seu prontuário junto à
Empresa, ou seja, todo o histórico de
seu relacionamento com a Epagri. O
sistema reúne eventos dos quais o
usuário participou, dias de campo, ex-
cursões, atendimentos que recebeu,
visitas, entre outros. Nessa área é pos-

sível, ainda, baixar a segunda via de
documentos como recomendação de
insumos, laudo de prorrogação de dí-
vidas, relatório de vistoria fitossanitá-
rio e fisiológico, proposta simplificada
ao Pronaf Custeio, laudos Opinião de
Valor, entre outros.

O serviço está disponível para pro-
dutores residentes em Santa Catarina
que têm cadastro junto à Epagri.
Nesse caso, basta entrar no site ou no
aplicativo Epagri Mob, clicar em
Minha Epagri e digitar o CPF para re-
ceber uma senha de acesso por e-
mail. Se o cadastro não estiver atuali-
zado, o sistema avisa e é preciso en-
trar em contato com a Epagri do mu-
nicípio. Quem ainda não tem cadastro
também pode procurar a unidade
mais próxima para fazê-lo.

Epagri Mob – Além do acesso ao
Minha Epagri, o aplicativo permite
conferir a previsão do tempo, o calen-
dário de eventos, serviços, tecnolo-
gias, publicações, localização das uni-
dades da Epagri, programas de rádio e
outros serviços.

Epagri oferece canal de 
assistência técnica remota

Técnicos respondem as mensagens via sistema e aplicativo

CEASA  - BOX 402 - (48) 3034-0490 / (16) 3245-9164
MARCOS (48) 99971-1820

(48) 99981-2033 / Ceasa 3272-0317

Comércio de Verduras

(48) 99982-4933 / 3246-7427
Ceasa - Box 500/501/502
frutasprimalta@terra.com.br

Funcionária de carreira é a
nova presidente da Epagri
A funcionária de carreira, enge-

nheira agrônoma Edilene Stein-
wandter, é a nova presidente da
Epagri. Com 17 anos de serviços
prestados à Empresa, Edilene é a
primeira mulher a ocupar a presi-
dência. Ela era gerente estadual de
extensão rural e pesqueira.

“Eu me sinto muito motivada em
assumir esse desafio porque acredi-
to na proposta de mudança do atual
Governo”, disse Edilene, afirmando
que com gestão eficiente é possível
otimizar recursos e potencializar os
bons resultados que vêm se apri-
morando há décadas na relação
entre a técnica e o trabalho do pro-
dutor rural.

Edilene é mestre em Zootecnia
e, entre outras especializações, tem
experiência nas áreas de extensão
rural e produção animal, com ênfa-
se em bovinocultura de leite, pasta-
gem e forragicultura. 

Durante a cerimônia de posse,

realizada em 8 de fevereiro, o gov-
ernador Carlos Moisés declarou sua
certeza na competência de Edilene
para presidir a Epagri, com base na
premissa de que ela foi indicada por
critérios técnicos.



Caixas de papelão
descartável

A solução perfeita para
transportar e expor FLV

p Paletização e Logística; 
p São 80% mais baratas do que PCV; 
p Proporcionam manuseio mínimo; 
p Perfeitas para as gôndolas; 
p Acabam com o extravio de caixas.

(48) 3246-3964
Ceasa São José - Box 406 a 409
e-mail: basfruta@gmail.com


